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Казань 2024 г.
Тема 3.2. Ценообразование на товары аптечного ассортимента

Занятие №32-33
Тип занятия: комбинированное занятие
Цели занятия:

Учебные:
 Освоить общие и профессиональные компетенции
 Добиться формирования знаний и способности применять знания в решении новых профессиональных задач
 Закрепить изучаемый материал
 Проверить понимание материала обучающимися.

Воспитательные:
 Воспитание трудолюбия, аккуратности, дисциплинированности
 Воспитание чувства ответственности и самостоятельности
 Воспитание познавательных интересов
 Воспитание любви к будущей профессии

Развивающие:
 Развитие логического и самостоятельного мышления
 Развитие привычек запоминания – смысловая группировка материала, выделение опорных пунктов
 Развитие инициативы, уверенности в своих силах, настойчивости, умения преодолевать трудности для достижения цели.

Межпредметные связи: 
МДК.01.02. Розничная торговля лекарственными препаратами и отпуск лекарственных
препаратов и товаров аптечного ассортимента, МДК 01.03. Оптовая торговля
лекарственными средствами
Внутрипредметные связи:
Обеспечивающие темы: 1.3. Виды аптечных организаций, 1.9. Хранение товарно-
материальных ценностей в фармацевтических организациях
[bookmark: bookmark4]Обеспечиваемые темы: Раздел 3. Организация учета в аптечных организациях
Время занятия: 180 минут.
Место проведения занятия: лаборатория «Организация деятельности аптеки и отпуска 
препаратов»
Оснащенность:
1. Методическая разработка для преподавателя
1. Ноутбук
1. Презентация





Перечень профессиональных и общих компетенций, которыми должен овладеть
обучающийся:

	ОК 01.
	Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к различным контекстам.

	ОК 02.
	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации, и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности.

	ОК 03.
	Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, использовать знания по правовой и финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях.

	ОК 04.
	Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде.

	ОК 05.
	Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста

	ОК 07.
	Содействовать сохранению окружающей среды, ресурсосбережению, применять знания об изменении климата, принципы бережливого производства, эффективно действовать в чрезвычайных ситуациях.

	ОК 09.
	Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном языках.



	Код
	Наименование профессиональных компетенций

	ВД 1
	Оптовая и розничная торговля лекарственными средствами и отпуск лекарственных препаратов для медицинского и ветеринарного применения

	ПК 1.1.
	Организовывать подготовку помещений фармацевтической организации для осуществления фармацевтической деятельности

	ПК 1.4.
	Осуществлять розничную торговлю и отпуск лекарственных препаратов населению, в том числе по льготным рецептам и требованиям медицинских организаций

	ПК 1.7.
	Оформлять первичную учетно-отчетную документацию

	ПК 1.8.
	Оформлять заявки поставщикам и осуществлять прием товаров аптечного ассортимента

	ПК 1.9.
	Организовывать и осуществлять прием, хранение лекарственных средств, лекарственного растительного сырья и товаров аптечного ассортимента в соответствии с требованиями нормативно-правовой базы

	ПК 1.10.
	Осуществлять мероприятия по формированию ценовой политики

	ПК 1.11.
	Соблюдать правила санитарно-гигиенического режима, охраны труда, техники безопасности и противопожарной безопасности, порядок действия при чрезвычайных ситуациях



Перечень личностных результатов реализации программы воспитания обучающихся

	[bookmark: _Hlk101025589]ЛР 4
	Проявляющий и демонстрирующий уважение к людям труда, осознающий ценность собственного труда. Стремящийся к формированию в сетевой среде личностно и профессионально конструктивного «цифрового следа».

	ЛР 7
	Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во всех формах и видах деятельности.

	ЛР 13
	Демонстрирующий готовность и способность вести диалог с другими людьми, достигать в нем взаимопонимания, находить общие цели и сотрудничать для их достижения в профессиональной деятельности.

	ЛР 14
	Проявляющий сознательное отношение к непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и общественной деятельности.

	ЛР 16
	Проявляющий сознательное отношение к непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и общественной деятельности.

	ЛР 17
	Способный планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное развитие.



Хронологическая карта теоретического занятия: 
1. Организационный момент – 5 минут
· проверка отсутствующих
· выявление неясных вопросов
· изложение плана и целей занятия
· мотивация учебной деятельности
2. Проверка уровня знаний обучающихся – 5 мин
3. Основная часть теоретического занятия – 140 минут
4. Закрепление – 10 минут
5. Задания и задачи – 10 минут
6. Подведение итогов – 5 минут
7. Задание на дом – 5 минут

1. Организационный момент – 5 минут
Мотивация:
Ценообразование - установление цен, процесс выбора окончательной цены в зависимости от себестоимости продукта, цен конкурентов, соотношения спроса и предложения и других факторов. Ценообразование может быть рыночным - на основе взаимодействия спроса и предложения, а также государственным – на основе определения цен государственными органами. Цель ценообразования – это обеспечить мотивированную, своевременную и достаточную ценовую реакцию таким образом, чтобы получить максимальный объем продаж с минимальной потерей маржинальности. Т.е., в основе процессов ценообразования лежат базовые принципы и методология бизнеса («это всего лишь бизнес, ничего личного!»), главной целью которого, как известно, является извлечение прибыли. Фармацевтический бизнес не является исключением, хотя и имеет ряд особенностей. Ценообразование на лекарственные препараты является одним из наиболее сложных, так как, с одной стороны, является составляющей экономической политики государства, а с другой - имеет социальный и нравственный аспекты, как впрочем, и все, что связано со здоровьем человека. Надо отметить, что для фармацевтического рынка, в частности в вопросе ценообразования, характерно государственное регулирование, что по сути представляет собой некое проявление «гуманизма» и заботы об обществе, с одной стороны, а с другой – подразумевает вмешательство государства не без корыстных интересов.

2.Проверка уровня знаний обучающихся по теме – 5 минут
1. Какие сопроводительные документы должен предоставить поставщик?
2. Можно ли принять товар, если поставщик не предоставил информацию по документам, подтверждающим качество товаров аптечного ассортимента?
3. Действие аптечной организации при выявлении расхождении товара по количеству и качеству?
4. Где оговариваются правила работы с претензиями при поставке товара?
5. Документооборот при оприходовании товара в аптечной организации.
6. Какие факторы учитываются при децентрализованном закупе ЛП?
7. Как осуществляется приемка товаров в аптеках?
8. По каким показателям проводят приемочный контроль?
9. Какие сопроводительные документы должен предоставить поставщик?
10. Действие аптечной организации при выявлении расхождении товара по количеству и качеству?
11. Где оговариваются правила работы с претензиями при поставке товара?
12. Документооборот при оприходовании товара в аптечной организации.

3.Основная часть теоретического занятия – 140 минут
Материалы основной части теоретического занятия в Приложении №1.

4. Закрепление – 10 минут
Вопросы для закрепления темы
1. Перечислить нормативные документы, регламентирующие ценообразование.
2. Дайте определение понятию «отпускная цена производителя».
3. Дайте определение понятию «оптово-отпускная цена».
4. Дайте определение понятию «розничная цена».
5. Правила ведения реестра ЖНВЛП.

5. Задания и задачи – 10 минут
1. На сайте Минздрава РТ найти раздел, где публикуются реестры цен на ЖНВЛП, и посмотреть структуру данного реестра на текущую дату.

6. Подведение итогов – 5 минут
Преподаватель делает обобщение темы, дает оценку деятельности обучающихся, делает
выводы, достигнуты ли цели занятия.

7. Задание на дом – 5 минут
Тема 3.2. Ценообразование на товары аптечного ассортимента.
Литература:

1. Косова И.В. Экономика и организация фармации: учеб. для студ. учреждений сред. проф. образования/И.В. Косова и др.; под ред. И.В. Косовой. – 4-е изд., перераб. и доп. – М.: Издательский центр «Академия», 2022. – 448с.

































Приложение №1
План теоретического занятия
1. Нормативные документы, регламентирующие ценообразование.
2. Виды цен.
3. Правила ведения реестра ЖНВЛП.
4. Правила установления предельных размеров надбавок к фактическим отпускным ценам в субъектах РФ
5. Предельные оптовые и предельные розничные надбавки к ценам на ЖНВЛП в РТ.


1. Нормативные документы, регламентирующие ценообразование.
Перечень жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов (ЖНВЛП) - ежегодно утверждаемый Правительством Российской Федерации перечень лекарственных препаратов для медицинского применения, обеспечивающих приоритетные потребности здравоохранения в целях профилактики и лечения заболеваний, в том числе преобладающих в структуре заболеваемости в Российской Федерации;
1. Постановление Правительства РФ от 07.03.1995 N 239 (ред. от 05.02.2024) «О мерах по упорядочению государственного регулирования цен (тарифов)»
2. Постановление Правительства Российской Федерации от 8 апреля 2025 г. № 462 "О государственном регулировании цен на лекарственные препараты, включенные в перечень жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов для медицинского применения"
3. Распоряжение Правительства РФ от 12 октября 2019 г. N 2406-р Об утверждении перечня жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов для медицинского применения на 2020 год, перечня лекарственных препаратов для медицинского применения, в том числе лекарственных препаратов для медицинского применения, назначаемых по решению врачебных комиссий медицинских организаций, перечня лекарственных препаратов, предназначенных для обеспечения лиц, больных гемофилией, муковисцидозом, гипофизарным нанизмом, болезнью Гоше, а также минимального ассортимента лекарственных препаратов, необходимых для оказания медицинской помощи (с изменениями и дополнениями)Постановление Правительства РФ от 29.10.2010 N 865 (в ред.01.03.2016) «О государственном регулировании цен на лекарственные препараты, включенные в перечень ЖНВЛП» 
4. Постановление Правления Комитета РТ по тарифам от 29 сентября 2021 года N 158-5/соц-2021 "Об установлении предельных размеров оптовых надбавок и предельных размеров розничных надбавок к фактическим отпускным ценам, установленным производителями лекарственных препаратов на лекарственные препараты, включенные в перечень жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов"
 
                                                           2.Виды цен
Цена — это денежное выражение стоимости товара.
Виды цен:
1.Отпускная цена производителя – это цена, устанавливаемая заводом производителем и включающие в себя расходы на изготовление лек. средств, электроэнергию, трудозатраты + прибыль.
2.Отпускная цена оптовой организации формируется за счет отпускной цены производителя и предельной оптовой надбавки.
3.Розничная цена формируется торговыми предприятиями, исходя из отпускной цены оптового предприятия и предельной розничной надбавки. Розничная цена может формироваться за счет отпускной цены производителя и розничной надбавки при прямых поставках.
Цены на ЛП также включают НДС. На ЛП, МИ, диабетическое и детское питание 10%, на другие товары аптечного ассортимента 18%.

   3.Правила ведения реестра ЖНВЛП
1. Реестр публикуется на официальном сайте Министерства здравоохранения Российской Федерации в сети Интернет и обновляется ежедневно с сохранением на сайте всех предыдущих редакций реестра.
2. Информация о зарегистрированных предельных отпускных ценах производителей на лекарственные препараты размещается в аптечных организациях в доступной для всех заинтересованных лиц форме с учетом группировки по международным непатентованным наименованиям лекарственных препаратов.
3. Сведения, содержащиеся в реестре, являются открытыми и общедоступными и предоставляются заинтересованным лицам бесплатно. По желанию заинтересованных лиц, обратившихся за этими сведениями, они могут быть представлены по их письменным запросам в виде выписок из реестра в течение 5 дней с даты поступления запроса.
Пример:
	МНН
	Торговое наименование
	ЛФ
	Производитель
	Предельная цена без НДС
	Дата регистрации
	Дата вступления в силу
	Предельная оптовая цена, без НДС
	Предельная розничная цена, без НДС

	Кетопрофен
	Кетопрофен
	супп. рект., 100 мг, 4 шт. - упаковки ячейковые контурные (3) - пачки картонные
	ООО "Тульская фармацевтическая фабрика" (ООО Тульская фармацевтическая фабрика), Россия 
	 169,18
	14.10.
2019 
 
	14.10.
2019
	191,17
	256, 82



4.Правила установления предельных размеров надбавок к фактическим отпускным ценам в субъектах РФ
1. Предельные размеры оптовых надбавок и предельные размеры розничных надбавок к фактическим отпускным ценам производителей на лекарственные препараты, выраженные в процентах и дифференцированные в зависимости от стоимости лекарственных препаратов, устанавливаются в отношении организаций оптовой торговли, аптечных организаций, осуществляющих реализацию лекарственных препаратов на территории этих субъектов Российской Федерации.
2. Под фактической отпускной ценой производителя на лекарственный препарат понимается цена (без налога на добавленную стоимость), установленная производителем лекарственного препарата в сопроводительной документации на товар.
3. Сумма оптовых надбавок к фактической отпускной цене производителя на лекарственный препарат, применяемых всеми организациями оптовой торговли, участвующими в реализации этого лекарственного препарата на территории субъекта Российской Федерации, не должна превышать соответствующий предельный размер оптовой надбавки, установленный органом исполнительной власти этого субъекта Российской Федерации.
4. Реализация лекарственных препаратов организациями оптовой торговли, аптечными организациями, осуществляется при наличии протокола согласования цен поставки лекарственных препаратов, включенных в перечень ЖНВЛП, составленного по форме согласно нормативному документу, за исключением лекарственных препаратов, которые не были включены в такой перечень на момент их приобретения.
5. Протокол согласования цен поставки лекарственных препаратов может быть создан в виде электронного документа, подписанного электронной подписью уполномоченных лиц поставщика и покупателя.
6. Формирование отпускной цены на лекарственный препарат организациями оптовой торговли и (или) аптечными организациями, осуществляется исходя из фактической отпускной цены производителя на лекарственный препарат.
7. Организации оптовой торговли, имеющие структурные подразделения розничной торговли, могут формировать розничные цены на лекарственные препараты с применением одновременно оптовой и розничной надбавок к фактической отпускной цене производителя на лекарственный препарат, размер которых не должен превышать предельный размер оптовой и предельный размер розничной надбавок соответственно, установленные в субъекте Российской Федерации, при условии ведения раздельного учета оптовой и розничной торговли.

5.Предельные оптовые и предельные розничные надбавки к ценам 
на ЖНВЛП в РТ (по постановлению Комитета по тарифам РТ)

	Фактическая отпускная цена производителя (без учета НДС)
	Предельные размеры надбавок к фактическим отпускным ценам производителей (без учета НДС), %

	
	оптовые
	розничные

	
	ЖНВЛП, за исключением ЖНВЛП, включенных в список наркотических средств и психотропных веществ 
	ЖНВЛП, включенные в список наркотических средств и психотропных веществ 
	ЖНВЛП, за исключением ЖНВЛП, включенных в список наркотических средств и психотропных веществ 
	ЖНВЛП, включенные в список наркотических средств и психотропных веществ 

	до 100 рублей включительно
	15
	23
	30
	30

	свыше 100 рублей и до 500 рублей включительно
	13
	15
	25
	30

	свыше 500 рублей
	10
	13
	19
	30
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